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Articulo 954

1. Son vilidos los pactos que esta-
blezcan supuestos especiales de caduci-
dad, modifiquen su régimen legal o en
los que se renuncie a ella, siempre que
no se trate de materia sustraida a la dis-
ponibilidad de las partes.

2. Esnulo el pacto que fije un plazo de
caducidad que haga excesivamente dificil
a una de las partes el ejercicio del derecho.

Articulo 955

La caducidad se aplicard de oficio si
estuviera establecida por una norma de
cardcter imperativo.

PROPUESTA DE ANTEPROYECTO DE LEY DE CONTRATOS DE DISTRIBUCION

MEMORIA EXPLICATIVA DEL BORRADOR DE
ANTEPROYECTO DE LEY DE CONTRATOS DE
DISTRIBUCION

1. Las modernas técnicas de comer-
cializaciéon han generado un modelo
econémico, desconocido hace unas dé-
cadas, llamado de «distribucién integra-
da», cuyo rasgo esencial reside en la in-
sercion del comerciante-revendedor en la
«red de distribucién» creada y mantenida
por el fabricante o proveedor para colo-
car sus bienes o servicios en el mercado.
Este modelo alcanza una especial signifi-
cacion en aquellos productos que se di-
ferencian con una marca, en torno a la
cual su titular pretende atraer y conservar
una clientela estable de consumidores y
usuarios,

Aunque en la distribucidn integrada
subsiste el esquema bdsico del contrato
de compraventa con finalidad de reventa
como cauce juridico para canalizar las
relaciones entre el proveedor y el distri-
buidor, resulta evidente que, al nicleo
esencial propio del contrato bdsico, se
incorporan una serie de prestaciones,
mds bien concurrentes que accesorias,
que probablemente inciden sobre el ele-
mento causal y alteran, por tanto, su na-
turaleza, lo que impide la directa aplica-
cion al mismo de la normativa cldsica
contenida en nuestros textos legales co-
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dificados para la compraventa, tanto civil
como mercantil, el mandato o la comi-
sion, ya que las disposiciones concer-
nientes a estas figuras estan disefiadas en
funcion de una relacion aislada u ocasio-
nal, aunque susceptible de repeticion,
pero no contemplan, en cambio, las con-
secuencias inherentes a la creacion de un
vinculo estable y duradero entre transmi-
tente y adquirente del que dimanen otros
derechos y obligaciones distintos del
simple intercambio de cosa y precio.

Por las razones apuntadas son muchas
las instancias, dentro y fuera de nuestras
fronteras, que han auspiciado el estable-
cimiento de una normativa reguladora de
estas figuras vinculadas al fenémeno de
la distribucién comercial que ponga coto
a la autonomia de la voluntad, proclive a
la aparicién de situaciones de abuso
cuando no hay equilibrio entre los con-
tratantes, defina y discipline las distintas
hipétesis, evite inseguridades y conflictos
y, sobre todo, descargue a los Tribunales
de Justicia de la delicada tarea de ir mar-
cando los limites tipoldgicos y determi-
nando los efectos esenciales y naturales
de las relaciones sobre las que deben
pronunciarse.

Conviene advertir, sin embargo, que la
carencia normativa denunciada no es
absoluta. Ya la Ley 12/1992, sobre Con-
trato de Agencia vino a colmar una im-
portante laguna en nuestra legislacién al
incorporar al derecho interno la Directiva
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europea 86/653/CEE, relativa a los agen-
tes comerciales independientes que,
desde luego, forman parte del engranaje
de la distribucién comercial, aunque 56’0
en una de sus facetas: cuando la funcién
del intermediario se circunscribe a
aproximar a las partes, pudiendo llegar
incluso a contratar en nombre de aquella
de la que es mandatario, pero sin actuar
en su propio nombre y derecho. También
la Ley 7/1996, de Ordenacion del Comer-
cio Minorista, afecté a la distribucién
comercial, si bien regulando la Gltima
fase o periodo de la misma: la relativa a
la contratacién entre el comerciante y el
consumidor-usuario, pero sin ocuparse
de manera directa del periodo o fase
precedente, que mira al modo como el
comerciante minorista, se ha aprovisio-
nado de las mercancias o servicios que
estd colocando en el mercado final.

Por su parte, la legislacién comunitaria
europea no ha sido tampoco ajena al fe-
némeno, pero se ha ocupado del mismo
solamente desde la perspectiva de su in-
cidencia sobre la libertad de competen-
cia empresarial y el acceso al mercado
(Vid. los Reglamentos CE n® 2790/1999,
relativo a los acuerdos verticales en gene-
ral y n® 1400/2002, sobre acuerdos verti-
cales en el sector del automévil), dejando
expresamente a la regulacién interna de
los Estados miembros lo relativo a la dis-
ciplina contractual entre proveedores y
distribuidores.

Pese a la invitacién a regular dirigida a
los ordenamientos internos por parte de
los érganos europeos, no puede decirse
que en los distintos paises comunitarios
se haya atendido aquella de manera glo-
bal y decisiva. S6lo en Bélgica y en Fran-
cia hallamos legislacién especifica aun-
que referida a temas puntuales. Asi, la Ley
Belga de 27 de julio de 1961 imodificada
por Ley de 13 de abril de 1971) regula
fundamentalmente los problemas del
preaviso y de la indemnizacion al conce-
sionario en el caso de resolucion unilate-
ral de las concesiones de venta. En Fran-

cia, la Ley n® 89-1008 de 31 de diciembre
de 1989 (y el Decreto de aplicacion de 4
de abril de 1991) sélo hace referencia a
la imposicién al proveedor de un deber
de informar al concesionario y al franqui-
ciado sobre la empresa de cuya red co-
mercial van a formar parte; el Arréte de
21 de febrero de 1991 establece la infor-
macion que hay que transmitir al consumi-
dor en el sector de la franquicia; v, final-
mente, el Code de Commmerce, en los
articulos L.330-1, L.330-2Y L.333-3 regula
la duracién méaxima de los pactos de ex-
clusiva en los contratos de compra, ce-
sion o alquiler de bienes muebles y los
deberes precontractuales de las partes en
los contratos que exigen una exclusividad
a una de las partes,

Por dltimo, hay que hacer referencia
también a los trabajos realizados por
UNIDROIT en relacion con la prepara-
cién de una «Ley modelo de contrato de
franquicia» y la elaboracién de los «Prin-
cipios sobre los contratos comerciales
internacionaless.

-

1. El proyecto pretende conjugar, en
la medida de lo posible, los principios de
libertad de empresa y autonomia de la
voluntad y de tutela de la parte mas débil
de la relacion contractual, que, por lo
general, suele ser el distribuidor quién, si
bien es cierto que consiente voluntaria-
mente en insertarse en la red de distribu-
cién de su proveedor, no lo es tanto que
tenga intencion de quedar atrapado defi-
nitivamente en ella. La experiencia de-
muestra que los distribuidores, con cierta
frecuencia, forman parte del dilatado
grupo de las pequenas y medianas em-
presas que, a la hora de contratar, estan
en una posicion subordinada respecto a
sus proveedores o suministradores. En
estos casos, parece necesario que el le-
gislador corrija esta situacién de desequi-
librio contractual y trate de impedir los
comportamientos abusivos de la parte
dominante.
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2. El proyecto se estructura en cinco
titulos, una disposicion adicional, una
disposicién transitoria y una disposicion
derogatoria:

El Titulo Primero (arts. 1 a 4) se refiere
al ambito de aplicacion de la Ley y a la
definicién de figuras que han de enten-
derse comprendidas en él, intentando
establecer unas pautas de racionalidad y
concrecion en un panorama en €l que, la
falta de regulacion previa, ha conducido
a la prdctica por senderos de notoria im-
precision tanto terminoldgica como defi-
nitoria. Se establecen, para ello, seis
modelos basicos, llamados —segin la
terminologia mas difundida- compra en
exclusiva, venta en exclusiva, distribu-
cién autorizada, distribucion selectiva,
concesion mercantil, y franquicia comer-
cial, que vienen definidos en el articulo 2;
al tratarse de una distincién no entera-
mente consolidada en la prictica, se ha
considerado oportuno completarla con
una lista de supuestos excluidos que ayu-
dan a precisar los regulados por la nueva
norma (art. 3). El Titulo se completa con
un articulo relativo a la aplicacion a estos
contratos de la normativa de defensa de
la competencia para evitar que pueda
interpretarse que resultan amparados por
una autorizacion legal.

El Titulo Segundo (arts. 5 a 9), que se
refiere a la conclusién del contrato, se
ocupa, en primer lugar, de la formaliza-
cién del mismo (art. 5) cuya forma escrita
no se impone, pero se fomenta al vincular
a ella importantes efectos en materia
Eerobatoria; seguidamente, regula los de-

res y responsabilidades de las partes en
la fase precontractual (arts. 6 y 7), de es-
pecial importancia en este tipo de contra-
tos, lo que explica el cardcter imperativo
de las normas que se proponen; y, por
tltimo, aborda las cuestiones relativas a
la imposibilidad inicial (art. 8) y al error
en la declaracion de voluntad (art. 9)
cuya regulacion presenta como novedad
la incorporacion de los principios de
UNIDROIT aplicables a la contratacién
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internacional, los cuales persiguen, como
es sabido, la conservacion del contrato
frente al posible ejercicio de las acciones
de nulidad.

El Titulo Tercero (arts. 10 al 16) que se
refiere al contenido del contrato no pre-
tende ser un catlogo exhaustivo de los
derechos y obligaciones de las partes,
pues esta materia es, precisamente, la
que debe quedar en mayor medida so-
metida a la autonomia de la voluntad.
Se ha pretendido, por tanto, establecer
unas pautas de conducta que deben ser
observadas por ambos contratantes para
la mejor y mas eficiente ejecucion del
contrato, incidiendo solamente sobre
aquéllos puntos que la experiencia de-
muestra suelen ser los que originan un
mayor nimero de fricciones. Los precep-
tos que integran este titulo constituyen
también un intento de mantener incolu-
me la figura del consumidor o usuario
que, como es légico, no puede verse ni
directa ni indirectamente perjudicado
por los pactos que celebren proveedores
y distribuidores y a los que es absoluta-
mente ajeno,

Especial relieve ofrecen el articulo 11
relativo a los pactos de exclusiva que
suelen incluirse, con harta frecuencia, en
los contratos regulados en esta Ley y el
articulo 16 sobre el mantenimiento de la
independencia entre proveedor y distri-
buidor. Por lo que al primero de ellos se
refiere, se ha intentado, de acuerdo con
la normativa comunitaria, que la exclusi-
va no represente una limitacion a la liber-
tad de mercado que redunde, ni siquiera
potencialmente, en perjuicio de los futu-
ros clientes. Por lo que concierne a la
independencia de las partes, se ha tratado
de romper con el defecto, tan arraigado
en la prdctica, de considerar al distribui-
dor como una pieza del engranaje del
proveedor, prescindiendo de aquel cuando
se trata de hacer llegar a éste responsabili-
dades e indemnizaciones procedentes de
actuaciones imputables al primero; a tal
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fin se extreman las medidas que exigen la
exteriorizacion por los contratantes de su
respectiva condicion de empresario inde-
pendiente, lo que debe tener su significa-
do tanto frente a los consumidores y
usuarios como respecto del personal la-
boral de uno u otro de los empresarios.

Por otra parte, tampoco se olvida el
papel de colaborador que por naturaleza
corresponde al distribuidor respecto al
proveedor, colaboracién que éste recibe
y consiente en atencion a las singulares
condiciones que reviste la organizacién
de aquél. Desde esta dptica la ley excluye
la posibilidad de ceder unilateralmente el
contrato (articulo 15) sin perjuicio de la
facultad de designacidn de agentes que
siempre dependera del distribuidor, asf
como la de llevar a cabo una publicidad
que se aparte de la que el proveedor de-
sea para el producto o servicio objeto del
mismo (art. 14).

El Titulo Cuarto (arts. 17 a 19) recoge
algunas disposiciones especificas para los
principales tipos de contratos de distribu-
cion, tales como la distribucién exclusiva,
con respecto a la cual se regulan las figuras
del «comercio paralelos y la «reserva de
ventas a los grandes clientes» (art. 17); la
distribucién selectiva, en relacion con la
cual se regulan los criterios aplicables a la
seleccién de los distribuidores y la prohibi-
cién de reventa a minoristas no autorizados
(art. 18); o la franquicia, con respecto a la
cual se recoge en el articulo 19, la norma
contenida en la Ley de Ordenacion del
Comercio Minorista que, por referirse a las
relaciones entre franquiciador y franquicia-
do que sessitdan en el escalén mayorista del
proceso comercial, encuentra una dificil
acogida en la citada Ley, tanto desde un
punto de vista logico como sistemdtico.

El Titulo Quinto (arts. 20 a 26) se refie-
re a la extincion del contrato, materia en
la cual los modelos que el tréfico ofrece,
traslucen con mayor claridad la situacién

de desequilibrio de las partes al concertar
su relacion, Por esta razon, se ha tomado
como principio general el respeto de la
voluntad de las partes en cuanto a la
posibilidad de que el contrato se celebre
por tiempo determinado o indefinido,
previendo al mismo tiempo que el esta-
blecido por tiempo determinado se pue-
da transformar en otro de duracién inde-
finida si se establecen prérrogas sucesivas
{art. 21).

En cuanto a la extincién de los contra-
tos por tiempo indefinido se ha querido
alcanzar un punto de equilibrio entre el
viejo principio del Derecho segun el cual
nadie puede vincularse a perpetuidad
contra su voluntad, con el no menos
atendible principio de que ha de evitarse
el ejercicio arbitrario de los derechos.
Este Gltimo no debe tener amparo en el
ambito mercantil por las implicaciones
que la injustificada extincién de la rela-
cién contractual comporta tanto para los
terceros como para la sociedad ya que
supone la destruccion de una organiza-
cion empresarial cuyo montaje posible-
mente resultd costoso y cuya desapari-
cion produce un quebranto irrecuperable
que no puede aceptarse sin un minimo de
prudencia. En cualquier caso, para hacer
viable en los contratos de duracidn inde-
finida la resolucién unilateral por una de
las partes, cuando no haya mediado in-
cumplimiento de la otra, se utiliza el re-
curso al preaviso, sancionado por la ju-
risprudencia y por la prictica en la
materia, fijando su duracién en propor-
cién al tiempo que lleve de vigencia el
contrato (art. 22).

En este Titulo se incluye también una
disposicién aplicable a la extincién del
contrato en cualquiera de sus modalida-
des que pretende resolver los conflictos
entre las partes respecto a la liquidacion
y destino de las mercancias sobrantes en
el momento de la extincion (art. 23). El
titulo se completa con una norma que
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